
SPREKER:

Harm Welleweerd

De start, rollercoaster, puberfase en opschaling 





De reis naar opschaling in vier fases



Fase 1: 
De start



MIT HaalbaarheidOmzet

De start : product, partners en euro’s



Fase 2: 
Rollercoaster



De rollercoaster : product, partners en euro’s



Fase 3: 
Puber(s)



De puberfase : product, partners en euro’s



Fase 4: 
Opschaling



De opschaling : product, partners en euro’s



Lessons learned na deze reis… 

Nog eens doen:

✓Focus op zoeken naar de weg 
naar opschaling vanaf het eerste 
begin..

✓Diversiteit in team voor de 
rollercoaster(s).

✓WBSO en projectsubsidies!

Anders doen:

✓Minder bravoure nodig..

✓Partnerships beter overwegen, wie 
past bij welke fase? 

✓Minder subsidie trajecten, eerder 
investeerders binnen halen!



Fase 5 en verder… 



Ontwikkelingen zijn ‘insane’, op prijs én technologie



BEDANKT 
VOOR UW 
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